Do negocjacji przygotuj sie w 6 punktach

Przemysl to przed rozmowa - i nie usiadziesz do stotu bez planu.

Z artykutu:

Cel

Ustal, co chcesz osiggngc: swdj cel oraz prdg, ponizej ktérego nie
schodzisz.

Interesy, nie stanowiska

ZastanoOw sie, czego naprawde potrzebujesz ty i druga strona - nie tylko
czego zadacie.

BATNA

Okresl najlepsza alternatywe na wypadek braku porozumienia; to twoja
realna sita.

Ustepstwa

Wypisz, co mozesz oddac bez bdlu, a co jest dla ciebie nienegocjowalne.

Argumenty i fakty
Przygotuj dane i przyktady, ktére popra twoje stanowisko.

Ton i emocje

Zaplanuj, jak zadbasz o relacje i spokéj - twardo do sprawy, z szacunkiem
do osoby.

https://wse.krakow.pl/mediacje-i-negocjacje/
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