
Strategia w czterech pytaniach
Cztery pytania, które zamieniają ogólne chęci w prawdziwą strategię.

1
Gdzie konkurujesz?
Na jakim rynku i w jakim segmencie grasz. Próba bycia wszędzie
rozprasza siły i budżet.

2
Dla kogo?
Kto jest twoim najważniejszym klientem. Oferta „dla każdego” nie
wygrywa z nikim konkretnym.

3
Czym wygrywasz?
Twoja przewaga - dlaczego klient wybiera ciebie, a nie konkurenta.
Najlepsza jest trudna do skopiowania.

4
Z czego rezygnujesz?
Czego świadomie nie robisz. To najtrudniejsze pytanie strategii - i
najważniejsze.

Z artykułu: https://wse.krakow.pl/zarzadzanie-strategiczne/
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